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Anexo 4. Guia Presentacion Pitch

Un pitch de ventas es una presentacion breve y persuasiva disefiada para captar la atencion
de un cliente potencial y persuadirlo de que tu producto o servicio es la solucién adecuada
para sus necesidades. Aqui tienes una guia paso a paso para crear un pitch de efectivo:
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Conoce a tu audiencia:

Antes de comenzar, investiga a tu audiencia objetivo. ;Quiénes son? ;Cuales son sus
necesidades y deseos? Cuanto mejor comprendas a tu publico, mas efectivo sera tu pitch.

Define tu objetivo:

¢,Cual es el propdsito de tu pitch? 4 Estas tratando de vender un producto/ una idea,
conseguir una reunién de seguimiento o simplemente generar interés inicial? Define tu
objetivo claramente.

Empieza con un gancho:

Captura la atencion de tu audiencia desde el principio con una declaracion impactante, una
pregunta intrigante o una estadistica relevante. Tu objetivo es generar interés de inmediato.
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Presenta tu propuesta de valor:

Explica de manera clara y concisa qué problema resuelve tu producto o servicio y como
beneficia a tu cliente potencial. Destaca los principales beneficios y caracteristicas.

Utiliza ejemplos y casos de éxito:

Proporciona ejemplos concretos de como tu producto o servicio ha ayudado a otros clientes.
Los testimonios y casos de éxito son muy persuasivos.

Aborda objeciones:

Anticipa las posibles objeciones que tu audiencia pueda tener y preparate para
responderlas de manera convincente. Esto demuestra que has pensado en sus
preocupaciones.

Llama a la accion:

Al final de tu pitch, invita a tu audiencia a tomar medidas concretas. Puede ser programar
una reunién de seguimiento, hacer una compra o registrarse para obtener mas informacion.

Practica y mejora:

Practica tu pitch varias veces para que te sientas cdmodo y seguro al presentarlo. Pide
retroalimentacién a colegas o mentores y realiza ajustes segun sea necesario.

Mantén la brevedad:

Un pitch efectivo generalmente dura de 1 a 3 minutos. Mantén la informacién relevante y
evita divagaciones.

Personaliza tu pitch:

Adapta tu pitch a las necesidades y deseos especificos de cada cliente potencial. No utilices
un enfoque Unico para todos.

Sé auténtico:

Muestra tu entusiasmo y pasion por tu producto o servicio. La autenticidad puede ser
contagiosa y persuasiva.

Sigue el flujo de la conversacion:

Si estas teniendo una conversacién en lugar de una presentacion formal, sé receptivo a las
preguntas y comentarios de tu audiencia y ajusta tu pitch en consecuencia.
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Recuerda que un pitch de ventas exitoso se trata de crear una conexion con tu audiencia,
transmitir confianza y destacar como puedes resolver sus problemas o satisfacer sus
necesidades. Practicar y adaptarte a diferentes situaciones te ayudara a mejorar con el
tiempo.

Sigue el siguiente enlace para conocer un poco mas:
https://www.youtube.com/watch?v=uv357YzY7-k
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